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TEIA

Etre bien chez soi

« Le bien-étre du corps et de I'esprit
dépend de son propre environnement.
C’est Maitre Shifou qui le dit | »

Un magnifique carton chatertonné
dans un coin du salon qui n’a méme
pas été ouvert suite a ton dernier dé-
ménagement et qui te sert parfois de
table basse d’appoint pour les apéros
improvisés... pratique !

Une pile de vieux papiers qui trainent
au sol et que tu as essayé de planquer
discretos sous le canap’ mais qui est,
malgré ce superbe effort de dissimu-
lation, encore bien la... mouais !

Un vieux fauteuil moche vilain mais
hérité de tatie Jean-Genevieve qui
faisait régner la terreur de son vivant
et qui continue a te culpabiliser de
I’au-dela pour que tu ne te débar-
rasses pas de cet ultime souvenir tro-
nant de manicere encombrante dans
ton salon... désespérant !

Bon ok, en fait méme si tu as tenté
de bricoler un truc et que nous on va
dans ton sens histoire de flatter un
minimum notre lectorat - on va pas
trop te brusquer violemment, que tu
finisses au moins larticle - il faut
qu’on te dise un truc sérieux les yeux
dans les yeux : I’heure est grave !!!
Donc oui, si tol aussi tu es atteint
par les syndromes de la « nonrangite
aigiie » ou de la « bordelite aggra-
vée » souvent accompagnés par la
terrible bactérie du « cachemisero-
coque doré », dis-toi que tout espoir
n’est pas définitivement perdu !
Déja, si tu te reconnais et que tu ad-
mets ne serait-ce qu’une partie du
probleme, dis-toi que le diagnostic
est posé. Et c’est bien la I’essentiel.
Premiers pas vers la guérison ou au
moins vers une évolution favorable.

Se sentir bien chez soi, détendu complet, en mode zéro G !

Vous allez vous sentir [éger... va juste falloir acheter 2-3 sangles apres ;)

On va pas se mentir totalement non
plus et il faut que 1’on soit franc avec
toi jusqu’au bout : seul, tu n’en sorti-
ras pas ! Désolé, mais il va te falloir
un p’ti coup de patte extérieur.

Et c’est la que notre biz woman du
mois débarque dans ta vie - et ta
maison - tel un tourbillon. Un cou-
rant d’air frais, une brise légere, un
souffle délicat qui vient disperser les
éléments génants dans ton chez toi.
Un élément a repositionner, un
meuble a bouger, un détail de déco a
affiner... le bonheur de vivre sereine-
ment chez toi te tend les bras et cela
ne tient peut-étre qu’a un petit détail
qui t’échappe depuis toujours.

Alors si, quand tu rentres d une dure
journée de travail acharnée pendant
laquelle tu as brillamment fait pleu-
voir du kilo euro, ton souhait est de
profiter d’un moment de repos bien
mérité... Mais si dans la réalité tu
trouves ton propre environnement
hostile, une jungle ol tout est mal
foutu, tes gosses insupportables et
ton conjoint est imbuvable au point
que tu penses a régler le débat a coup
de laxatif ou méme de cyanure...
alors oui, il est temps d’agir !

Passe un coup de bigophone a Teia
qui va transformer ton lieu de vie en
un havre de paix, un refuge acceuil-
lant ol tu pourras vivre en harmonie
avec les tiens et révéler ton entier po-
tentiel qui ne demande qu’a exploser
au grand jour.

Mais avant... commence par ran-
ger les vieilles canettes de biere qui
trainent par terre la. Allez, hop !

3trai

feia rucabado

\Vous serez toujours
bien chez vous !

2.532

Bricoles

Totalement inutiles
jetées avec joie |

385

Familles

Sauvées du désespoir
et heureuses de cohabiter |

Teia en ligne :

www.3trai.com
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LE DIABLE DANS LES DETAILS I
Pour étre crédible, soyez précis !
Depuis des dizaines d’années le palma-
reés des attentes consommateur est tou-
jours le méme : n°1 ’empathie, n°2 la
crédibilité ! Finalement les consomma-
teurs B2C ou B2C ne sont pas si exi-
geants, ils demandent tout simplement
de I’écoute, de la fiabilité et de la cohé-
rence. Mais est-ce facile a concrétiser ?
La réponse est OUI ! Et voici la clé :
soyez spécifique et précis dans ce que
vous dites. Les arguments généraux
sont souvent percus comme étant va-
gues. IIs ne sont pas crédibles. Cepen-
dant, les arguments précis, spécifiques
renforcent ce que vous dites. Parlez en
chiffres, en km, en heures, en unités.
Exemple : « A) J’ai écrit de nombreux
articles depuis un an » vs « B) J’ai écrit
352 articles depuis un an pour le Grisby
mag et Tryptyque News. » L’exemple
B) est plus puissant ! Parce qu’il est
tres spécifique. En mettant en ceuvre
cette technique, vous serez beaucoup
plus convaincant dans ce qui doit étre
entendu, compris pour convaincre vos
prospects / clients. Vos arguments se
matérialisent dans ’esprit des gens.
Attention, tous les détails spécifiques
que vous mentionnez doivent étre véri-
diques, vous ne pouvez pas les inventer
au risque de ruiner votre crédibilité !

FRANCHISE ME BABY ! IR
Tout savoir sur la franchise...

Des services a la restauration en pas-
sant par l’immobilier, la franchise
couvre un large spectre de métiers. Les
secteurs phares du moment sont 1’ali-
mentaire et I’équipement de la maison,
qui ont réussi a passer la crise sanitaire
grace a un fort esprit de résilience et
une réelle solidarité entre franchisés.
Suivent les commerces divers, la res-
tauration rapide (qui a mis le turbo sur
les plats a emporter) ainsi que 1’équi-
pement de la personne. Depuis plus
de 20 ans, le secteur de la franchise
affiche une croissance et une activité
qui ne faiblissent pas. Quels que soient
les secteurs, la formule « clé en main »
de ce modele entrepreneurial séduit les
candidats a la franchise. Les chiffres
clés 2021 sur la franchise sont :

* 1.927 franchiseurs

* 78.032 franchises

* 64 milliards € de CA

* 668.637 emplois

Chaque année, la Fédération francaise
de la franchise procede au comptage
annuel des réseaux commerciaux utili-
sant la franchise pour tout ou partie de
leur développement afin d’observer les
grandes tendances du paysage frangais
en matiere de franchise. Toutes les in-
fos sur le site : www.franchise-fff.com

LE LIVRE DU mols I

Dis, tu veux étre mon copain...?!?

Je suis slire que vous en avez entendu
parler. Mais est-ce que vous I’avez lu ?
Si ce n’est pas le cas, je vous conseille
de le faire cette année.

Bon ok, je suis d’accord avec vous : la
couverture n’est pas bonne, elle-méme
trés niaise... (ndlr : méme carrément
cucul la praline lol)

Mais le livre est trés bon. Et surtout il
dit exactement ce qu’il faut savoir pour
passer le cap 2021.

Publié en 1936, il est toujours d’actua-
lité. J’ai mis du temps a I’ouvrir pour le
commencer, j’aurais dii le faire avant.
Mieux vaut tard que jamais !

Merci Elodie Barot ;)
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Es-tu cablé
« cocooning » ?

n°1
Au travail, ton bureau
est plutét du genre...?

la] Bagdad !
[b] 1 bureau lkéa, simple.
[c] Canapé & musigue lounge

n°2
Chez toi, quel type
d’ambiance regne ?

la] Avec les gosses... I'enfer !
[b] Timing serré mais ¢a roule
[c] Yoga, quinoa et chat okim

n°3
Quand tu attaques le matin,
comment te sens-tu ?

[a] Dans lejus, direct !
[b] Café, clope et je fonce...
[c] Zen, Jécoute le vent

n°4
Ton dernier achat
pour le bureau est ?

[a] Un flingue de ball trap |
[b] Un agenda Moleskine
[c] De I'encens odeur pétunia

LA QUESTION BONUX

Le soir quand tu rentres,
ton 1er réflexe est de...

[a] Gueuler sur mes rejetons |
[b] Finir les dossiers urgents
[c] Lire les pensées du Bouddha

Admire ton résultat sur
lafirme.biz/grisby-quizz
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REACTIV’ LA FIRME
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